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Descubra los beneficios de participar
en una economia emergente.

Hoy en dia los paises emergentes estan creciendo tres veces mas rapido que las
economias de los paises desarrollados, con una incipiente industrializacion y una
gran inversion en infraestructuras, y aparecen como competencia para los paises
desarrollados.

Ademas de su potencial crecimiento econdémico, los paises en desarrollo estan
experimentando un notable incremento de su renta per capita en unos mercados
que suponen mas de 1650 millones de consumidores.

Por todo esto los paises emergentes se convierten en una plataforma ideal tanto
para exportaciones como para importaciones, consolidandose como excelentes
entornos para la implementacién de planes de internacionalizacion.

Banco Mundial afirma que hoy en dia, los paises en vias de desarrollo engloban al
85% de la poblacion mundial.

Vision de Futuro para el desarrollo de su actividad empresarial

¢A quién van dirigidas las Jornadas de
Comercio Internacional en
Paises Emergentes?

Las Jornadas de Comercio Internacional en Paises Emergentes estan dirigidas a
ejecutivos, empresarios y directivos que estén interesados en conocer como hacer
negocios en China, Colombia, Brasil o en los tres paises.

Los conocimientos transmitidos en materia econdémica, técnica, social, cultural y
empresarial, seran Gtiles para cualquier empresario profesional en su relacién con
dichos paises.

La Oportunidad que busca para su empresa.

¢Como pueden beneficiar las Jornadas de Comercio Internacional en Paises
Emergentes a su negocio?

Muchas empresas estan orientando sus estrategias de internacionalizacion hacia los mercados emergentes en donde existen importantes posibilidades de crecimiento

y oportunidades de negocio.

Sin embargo, en muchos casos es dificil encontrar informacion contrastada sobre como hacer negocios en estos mercados. Por ello, las Jornadas de Comercio
Internacional en Paises Emergentes, pretenden asentar los conocimientos basicos y necesarios para comenzar a hacer negocios en estos paises, ademas de facilitar
un red de contactos profesionales y desarrollar las habilidades practicas para llevar a cabo programas de internacionalizacion en China, Colombia y Brasil.

EL PUNTO DE PARTIDA PARA HACER NEGOCIOS EN CHINA, COLOMBIA, BRASIL 0 LOS TRES PAISES.




:Qué le ofrecen las Jornadas de
Comercio Internacional en Paises Emergentes?

Los Participantes tienen la posibilidad unica de asistir a
una o varias jornadas en funcion de sus intereses.

Las Jornadas de Comercio Internacional en Paises Emergentes son la herramienta idonea para comenzar su desarrollo empresarial en China, Colombia, Brasil o en los tres
paises.

Las Jornadas otorgan a los participantes una vision Unica y de primera mano de la creciente coyuntura econdmica y empresarial de los paises emergentes, y les facilita las
claves para comenzar a hacer negocios alli, ademas de ofrecer informacion multisectorial de los pais.

En las Jornadas se ofrece también la posibilidad de participar en un Networking Empresarial, donde se presenta una red de contactos profesionales clasificados por paises.

Por las tardes tendran lugar las sesiones de Implementacion Practica, gestionados por especialistas en cada materia y donde los participantes podran exponer sus
problematicas e inquietudes.

1.

Los conocimientos necesarios para el desarrollio de un Plan de Internacionalizacion adaptado a su empresa.

Networking — Presentacion de una red inicial de contactos
profesionales e institucionales.

Las Jornadas de Comercio Internacional en Paises Emergentes cuentan con
la presentacion de una red inicial de contactos profesionales e institucionales
organizados por paises y que sirven como base para laimplementacion y desarrollo
de sus proyectos en cualquiera de los tres paises emergentes.

Sesiones de Capacitacion.

Con el objetivo de ofrecer una vision real y cotidiana de como hacer negocios en
cada pais, a través de una explicacion del entorno y conyuntura econdmica actual
y futura.

La metodologia es dinamica y participativa. Durante las jornadas se desarrollan
actividades y casos practicos, asi como el andlisis de ejemplos reales y sus
resultados en el desarrollo de negocios en los diferentes paises. Se combinan
métodos didacticos activos, para fomentar la participacion y el intercambio de
impresiones ante la actual posicion de conyuntura econdmica de cada entorno
empresarial.

El contenido de las sesiones de capacitacion se centra principalmente en:

« Entorno econdmico mundial y relaciones. * Sistema juridico.

* Cultura y valores. » Comercial y Marketing.
* Modelo Politico econémico. * Oportunidades de inversion.

» Sistema financiero, fiscal y contable.

3.

Analisis de Experiencias.

Donde se conocen casos practicos y cercanos de empresarios espafoles que
ya han desarrollado su actividad internacional en los paises emergentes y que
ayudaran a tomar contacto con los problemas y soluciones de este proceso.

Implementacion Practica: Desarrollo del plan de accion en
Paises Emergentes.

Cada uno de los participantes tendra la posibilidad de desarrollar su plan inicial de
internacionalizacion en los paises emergentes, en el que se definira en que etapa
de internacionalizacion se encuentra su empresa:

* Punto de Partida: Diagnostico.
* Planteamiento de Obijetivos.

» Definicion de Estrategias.

* Plan de accion Operativo.
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17 de Mayo

China ha sido y es el pais de mayor y mas rapido crecimiento del mundo en los ultimos 20 afos; ha cumplimentado la renta
per capita de sus mas de 1.300 millones de habitantes, y se ha convertido en el mayor centro manufacturero que jamas haya
existido. Econdmica y socialmente, su transformacion ha sido tal, que nos encontramos ante, posiblemente, la mayor potencia
global.

Es el pais mas extenso de Asia, el tercero mas grande del mundo en superficie, después de Rusia y Canada, y el mayor en
cuanto a poblacion.

China se ha convertido en la 22 potencia econémica del mundo; supone un mercado con una clase media de 200 millones de
personas; y las garantias de calidad y de servicio en las importaciones y exportaciones son cada vez mayores.

¢Por qué China?

Objetivos de la Jornada:

El objetivo de esta jornada es compartir experiencias internacionales y nacionales, analizar los casos de éxito de empresas
que han desarrollado estrategias empresariales en el pais asiatico y planificar el plan de internacionalizaciéon que su empresa

puede desarrollar en este pais.

PROGRAMA
Apertura: LE2Re{0)] Sesion de Preguntas.

* lICE. |P°2®“ 10 Ponencia Aspectos

e Tecnoart. . .
Financieros:

“El papel de la financiacién en las
exportaciones / importaciones hacia
China.”

» Banco Sabadell.

W0 Ponencias Institucionales:

“Entorno ecomoémico y de negocio.”
* Casa Asia.

10.30 IEREI0] Sesion de Preguntas.

“La empresa espaiiola en China.”

« Camara Comercio de Espafa en China. Ponencia Consultoria

Estratégica:
IRMO[0N Sesion de Preguntas. “Estrategias en la

internacionalizacion en China y
Casos Practicos.”

11.15 Koty * lICE - Compras/P.roveedores/[.)lstr!l?u0|on.
* Tecnoart - Marketing y Comunicacion.

+ Casico - Comercio Internacional.

* Asia Inspection - Auditoria Calidad China.

IR“SB Ponencia Juridico - Legal
Fiscal:
g %100 Fin de la Jornada.

“Aspectos juridicos y fiscales en el
desarrollo de la actividad en China.”

¢ Cremades & Calvo Sotelo.




18 de Mayo

¢Por qué Golombia?

La estabilidad econémica y politica que caracteriza a Colombia, la han convertido en el tercer pais con el mejor entorno de
negocios de Latinoamérica.

En los ultimos anos Colombia ha tenido un importante crecimiento positivo, frente a la recesion mundial y ha sido declarada
por el IMD y el WEF como el pais con mayores avances en competitividad.

La excelencia y competitividad de su fuerza laboral han hecho que la inversidén extranjera directa haya aumentado un 230%
desde el afio 2002.

Objetivos de la Jornada:

El objetivo de esta jornada es compartir experiencias internacionales y nacionales, analizar los casos de éxito de empresas
que han desarrollado estrategias empresariales en el pais latinoamericano y planificar el plan de internacionalizacién que su
empresa puede desarrollar en este pais.

PROGRAMA
Apertura: 11.15 [KoE\:Y

* lICE.

» Tecnoart. IR LSW Ponencia Aspectos
Financieros:

SW:AY Ponencia Institucional:
“El papel de la financiacion en la

“Entorno ecomémico y de negocio.” implementaciéon en Colombia.”
* ProExport.

LOECI08 Ponencia Juridico - Legal y IZ&¢100l Ponencia Consultoria

Financiera: Estratégica:
“Aspectos juridicos y fiscales en “Estrategias en la _
el desarrollo de la actividad en lgterna:l?n:hzac,:on en Colombia y
Colombia.” asos Practicos.
» Cremades & Calvo Sotelo. * [ICE - Compras/Proveedores/Distribucion.

* Tecnoart - Marketing y Comunicacion.
*» One Stop - Representante en Colombia.

RS0 Sesion de Preguntas.

1IE‘X0[0W Fin de la Jornada.

IR0 Sesion de Preguntas.
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19 de Mayo

¢Por qué Brasil?

Brasil es, hoy en dia, una de las fuerzas financieras mas importantes del mundo, siendo la Bolsa de Sao Paulo la mayor de
Sudamérica.

Segun el Banco Mundial, la economia de Brasil ocupa el octavo lugar en el ranking mundial y las exportaciones brasilefias se
encuentran entre las 20 mas grandes del mundo.

_ Lainversion extranjera cada vez es mayor y el crecimiento de su poblacion y el boom inmobiliario que vive el pais lo convierten
en ideal para llevar a cabo estrategias de expansién empresarial.

W Objetivos de la Jornada:

. El objetivo de esta jornada es compartir experiencias internacionales y nacionales, analizar los casos de éxito de empresas
[:“’1! I que han desarrollado estrategias empresariales en el pais sudamericano y planificar el plan de internacionalizacién que su
: | empresa puede desarrollar en este pais.
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| 1 Apertura: AR:EY Ponencia Aspectos
| ’ "“ I,..;-, . ICE. Financieros:
W | 8 lﬁl Bt | g * Tecnoart. “El papel de la financiacién en la
. | - ] vl el BT implementacién en Brasil.”
1% — I'F | I T -
! = e A SR:Y Ponencia Institucional:
" | " = =y .
r i 0 ' iy, B . )
~ gt : "B amg k‘_g,m “Entorno ecomémico y de negocio.” PRI Ponencia Consultoria
\ T o i « Cémara Hispano - Brasilefa. . . .
| - E-& Spane e Estratégica:
“ 43 i : ! =]
| B L[ORE[0] Ponencia Juridico - Legal _Estrategias en la
- - - LI L fﬁ . ) galy internacionalizacion en Brasil y Casos
I \ Sl Fiscal: Practicos.”
\ “ - i * [ICE - Compras/Proveedores/Distribucion.
Aspectos juridicos y fiscales en T Market c L
i el desarrollo de la actividad en ecnoart - Marketing y Comunicacion.
= r Colombia.” * Pendiente de Confirmacion.
P * Pendiente de Confirmacion.
= = IEE] Sesis
- — . : esion de Preguntas.
: IR0V Sesion de Preguntas. 9
= = IRCR3SY Fin de la Jornada.
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Jornadas de
Comercio Internacional en Paises Emergentes

LAS EMPRESAS ORGANIZADORAS

Tecnoart.

Madrid 1 7’ 18 y 19 de mayo de 2011. Tecnoart es una Consultora de Marketing, Ventas y Comunicacion que ofrece
a las empresas un servicio integrado para dar una respuesta global a los pro-
blemas que en materia de marketing, ventas y comunicacion se les puedan
plantear en las relaciones comerciales internacionales.

Instituto de Formacion Empresarial
(Cémara OfICIaI de COmerCIO IICE (Instituto Internacional del Conocimiento Empresarial).

IICE es una Consultora especializada en aumentar la competitividad de las

e Ind UStna de Mad r|d) empresas, facilitando un servicio integral para impulsar su competitividad des-

C/ Pedro Salinas a i I 28043 Mad I’Id de tres perspectivas: Internacionalizacion, Reduccion de costes y Formacion
’ f Empresarial.

*El Instituto Internacional del Conocimiento Empresarial y Tecnoart se reservan el derecho de modificar los contenidos
del programa en beneficio del mismo, asi como los ponentes y colaboradores en funcién de la disponibilidad de estos.




Mas informacion:

%\

Atecnoart @

91 139 23 46 9112647 78
comercial@tecnoart.es info@iice.es

11CE

Instituto Internacional del
Conocimiento Empresarial




